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UNE REPONSE INEDITE A LA
MUTATION DE L’ENVIRONNEMENT
ECONOMIQUE DES PHARMACIES

Redessinez I’avenirde votre pharmacie:: www.phar-action.fr

appuyez-vous sur un conseil personnalisé et
des prestations centrées sur la valorisation
de votre entreprise.




QU’ALLEZ-VOUS FAIRE DE VOTRE PHARMACIE AUJOURD’HUI ?

La mutation des pharmacies, liée au changement de modéle économique ces dernieres années, im-
plique d’agir sur tous les leviers d’optimisation d’une pharmacie : I’économie de I’officine elle-méme, la
fiscalité du pharmacien titulaire, I’environnement médical et la structure du réseau officinal local.
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Phar-Action : une proposition inédite de services intégrés
centrés sur les intéréts des pharmaciens

De nombreuses officinesen difficultés ont un avenir qui se dessine désormais au travers d’une ap-
proche stratégique globale, reposant sur une expertise pluri-disciplinaire.

. Faut-il réussir une optimisation économique et fiscale de I’officine afin de la vendre dans de

bonnes conditions?

. Un projet de cession ne doit-il pas plutét laisser place a une fusionou un regroupement

pleinement satisfaisant ?

. L'officine n'a-t-elle pas besoin de voir son environnement économique redynamisé, en recréant
une offre de soins capable de pérenniser son existence ?

Phar Action

Une entreprise indépendante et soucieuse de son
modele éthique, privilégiant les relations durables.

Plus de 30 années d’expérience acquise dans les
milieu de la santé, le conseil, la cession, le
regroupement, le transfert des officines de
pharmacie.

Phar Action accompagne le pharmacien a toutes
les étapes clés de sa carriére professionnelle.

Des prestations a haute valeur ajoutée,
des solutions sur mesure

Pour chaque pharmacie, et pour chaque pharma-
cien, nous fagonnons un processus sur mesure,
au service d’objectifs forcément spécifiques. Notre
équipe pluridisciplinaire est composée de spécia-
listes de la pharmacie, du milieu médical, du droit
privé etde la fiscalité.

Au cceur de nos prestations : une approche ri-
goureuse et pragmatique visant a valoriser votre
pharmacie, en améliorant rentabilité, structure juri-
dique et fiscalité, jusqu’a I’optimisation de sa trans-
mission.



NOS POLES D’EXPERTISE AU SERVICE DES PHARMACIENS

Optimisation
économique, fiscale,
juridique

L’évaluation de votre
entreprise (diagnostics
économique et financier,
fiscal, patrimonial
professionnel) est le

socle de toute stratégie
globale d’optimisation de
I’économie de la pharmacie
et de sa fiscalité, de
retraite du pharmacien, de
restructuration et recherche
de financement.

C Nos objectifs : améliorer la
rentabilité de la pharmacie
et rendre le pharmacien titulaire
moins sensible aux variations de
rentabilité de son outil ; augmenter
Iattractivité de la pharmacie
aupres de partenaires ou
établissements financiers ; ajouter
de la valeur a la pharmacie et
optimiser ainsi sa transmission».

Immobilier
professionnel
(regroupement,
transfert,
transmission)

Officines en surnombre au
regard du contexte
économique, érosion des
marges, pharmacies ne
trouvant pas d’acquéreur...
Le regroupement est le
moyen a la fois d’atteindre la
taille critique qui permettra
de maintenir I’attrait du
point de vente pour de
futursrepreneurs, de
réaliser des économies
d’échelle, d’augmenter
I’offre de serviceset la force
commerciale.

Phénomeéne d’actualité, le

regroupement n’en reste
pas moins une opération délicate
et techniquement complexe :
elle implique de maitriser en
méme temps les aspects d’ordre
juridique, fiscal, social, financier,
immobilier mais aussi humain. Et
ce, en devant convaincre I’ Agence
Régionale de Santéet la bang

Installation de
meédecins

Maintenir I’environnement
médical de la pharmacie,
c’est limiter le risque
économique puis consolider
durablement cette
pharmacie. Nous prenons
un engagement contractuel
et appliquonsune
méthodologie rigoureuse
afin de vous apporter des
solutions pour installer, a
proximité de votre
pharmacie, des médecins
généralistes, des médecins
spécialistes, chirurgiens-
dentistes, ou pour créer une
maison de santé privée.

CC Bénéfice de I’installation d’un
médecin a proximité immédiate
de la pharmacie ? Un médecin génére

entre 200 k€ et 350 k€ de chiffre d’affaires

par an que se partagent les officines du
secteur, avec une prime a la proximité
géographique ».
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A QUI S’ADRESSENT NOS SOLUTIONS ?

Au jeune pharmacien cherchant a évoluer,
a s’installer ou a s’associer.

Au pharmacien titulaire plus expérimente,
confronté a une problématique d’optimisation
de son mode d’exerciceou de I’économie de
son officine, de restructuration, de stratégie
de transmission ou de retraite.
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